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CURSO

Preparar os alunos para atuarem de forma efetiva
com as solu¢bes de FSCM-CR (Gestao de Crédito no
S/4AHANA - Limites e Regras);

Apresentar os conceitos e principais Funcionalidades
do FSCM-CR, as Melhores praticas em Gestdo de
Crédito, as principais transacdes, Definir Classes de
Risco de Crédito, Limites, Regras de Verificacdo e
Técnicas para uma boa elaboracdo do modelo de
crédito;

Apresentar de Forma detalhada os principais
processos executados na Gestao de Credito;

Discutir, configurar e testar cenarios basicos de
Gestdao de Crédito através da execucdo pratica no
sistema de transac¢fes de vendas, avaliacbes de
verificacdo de crédito e cenarios de Bloqueio e
Liberacdo de Vendas.

REA VE | crea e

Consulting

FSCM-CR




% Consultores do Moddulo Financeiro - Fl e do
Modulo de Vendas e Distribuicao - SD;

¢ < Membros de equipes de projeto responsaveis
pela implementacdo da funcionalidade Gestao
de Crédito (FSCM-CR);

% Usuarios chaves de empresas que atuem em
1 Gestdo de Crédito;

% Reciclagem de Consultores SAP - FSCM-CR;

FSCM-CR




AlVo

Pré-Requisitos

[ ]
s Conhecimento dos Processos Basicos de
Vendas, Contas a Receber, Cobranca e Gestao
| de Crédito;
[ )
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CURSO

< OVERVIEW E CONCEITOS DE GESTAO DE CREDITO
Conceitos e as funcionalidades principais de Gestdo de
Crédito;

» Visdo da Integracdo Vendas x Cobranca x Credito
« Segmentos de Crédito e Area de Crédito
« Parceiros de Negdcio

* Melhores Praticas de determinacdo de Limite de
Crédito e Credit Score;

» Regras de verificacao de crédito e Proposta de Valor

DETALHAMENTO DA CONFIGURACAO
« Ativacdo do Crédito, Classes de Risco

Segmentos de Crédito, Tipos de Compromisso de
Crédito

Regras de Verificacdo de Crédito

Tipos de Documentos de Nendas X, Credlto /
Categoria de Item X Crédito

Parametros de Crédito
Badi s de Crédito

OVAS8 - Nova versao

FSCM-CR |
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X/

CURSO

DETALHAMENTO DOS PROCESSOS OPERACIONAIS
DE FLUXO DE CAIXA
BP Parceiro de Negocio

Dados Mestres

Gerar Ordem de Vendas / Gerar Remessa
Verificar Crédito

Liberar Crédito

Relatorios de Crédito

EXERCICIOS / CASE

Criar BP

Dados de Crédito

Criar documento de Vendas

Avaliar Log de Crédito

Desbloquear o Crédito (VKMA) / conceito do/DCD

Reestruturar Compromissos de Crédito

Reestruturar dados de vendas

"SU/II[;
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CONDICOES DE

Pessoa Fisica
l s Parcelamento em até 12x no cartao de Crédito;

% 5% de desconto para pagamento a Vista

Pessoa Juridica

i % Pagamento em 21dd aps6s emissao da NF
através de transferéncia bancaria;

Inscricoes

A VE

FSCM-CR



http://www.creative-ti.inf.br/formulario

INSTRUTOR

(OET {0 1= [ 0] = (- T—
< 06~09 Horas; ”
% Disponivel na Modalidade e

Videoaulas;

Instrutor

/

% Edson Bellangero;

L % Tecndlogo em Processamento de Dados pela Fa
(Unesp). Cursou Pos-Graduacao em Administra
Empresarial e Qualidade Total na UniSantanna
em Ciéncia da Computacdo na Fundacao IPT;

% Certificado pela SAP no Médulo de Fl - Financ

% Consultor Sénior, atua no mercado SAP ha
anos, com grande experiéncia\em Lidera
desenho de solucdes, impleme
em grandes empresas de divers
40 anos de atuacdo em TlI.

% Instrutor de Treinamentos SAP (FI, FSCM, FS-C
2000 em diversas consultorias e clientes;

s CV do Instrutor - www.creative-ti.inf.br/instrutores

FSCM-CR



http://www.creative-ti.inf.br/instrutores

@ TREINAMENTO ONLINE AO VIVO + VIDEOAULAS
@ ACESSO IMEDIATO AO FORMATO VIDEOAULAS
S AMBIENTE S/AHANA DE ALTO DESEMPENHO

@ COACHING DE CARREIRA COM COACHES
CERTIFICADOS SLAC

@ APP VIP DE VAGAS SAP EM PRIMEIRA MAO

@ INTRUTORES SAP SENIOR HA MAIS DE 20 ANOS
< CERTIFICADO DE PARTICIPACAO E SUPORTE VIP
@ PLATAFORMA DE STREAMING SAP HD 1080P

< GRUPOS VIP DE NETWORKING (+3000 ALUNOS)

< 0 CENTRO DE TREINAMENTOS COM MAIOR NUMERO
DE DEPOIMENTOS DO MERCADO DE TI




HALL DE

DEPOIMENTO.

CENTENAS DE DEPOIMENTOS EM:
CREATIVE-TI.INF.BR/DEPOIMENTOS



CONTATO

Contatos e Informac&es

FSCM-CR


http://www.creative-ti.inf.br/
mailto:creative@creative-ti.inf.br
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